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INSTRUCCIONES GENERALES

Escriba claramente toda la informacion en letra de
imprenta, presione fuertemente el boligrafo cuando
escriba para que todas las copias sean legibles. Use
boligrafo de tinta negra.

aA

Complete todas las secciones del contrato. No se
procesaran los contratos incompletos o llenados
erroneamente. Siesto ocurre, tendra que comunicarse
con el cliente y obtener un nuevo contrato, con nuevas
fechas y firmado por el cliente.

No haga correcciones en el contrato original.

CONTRATO DE VENTA (RW620)

S{=EEeNNF/X

COMPRADOR

NOMBRE DEL COMPRADOR (SEGUN DUI)

DUl #: NIT: DIRECCION:
DISTRp=s DEPTO:
| D
LUGAR DE TRABAJO: SUELDO MENSUAL: $

DIRECCION DE TRABAJO:

TEL. EXT.:

\_OTROS INGRESOS: $

DETALLE DE OTROS INGRESOS

PRECIO Y FORMA DE PAGO

DESCRIPCION DE MERCADERIA

SECECION

ENVIAR POR ENTREGADOR Si O No O

Precio contado $

Prima Inicial $

Prima al recibir mercaderia 5

Saldo de contado a financiar $

COMENTARIOS DE ENTREGA

PLAZOS DE ENTREGA

1-2 dias héhiles
2-3 dias habiles
2-3 dias habiles
2-4 dias habiles

Zona Central
Zona Paracentral
Zona Occidental
Zona Oriental

- Por cada cuota completa o incompleta pagada con un retraso mayor de su fecha de pago establecida, pagaré la penalidad de USD$10.00 con IVA incdluida.
- La tasa de interés por el financiamiento es del 2.92% mensual.

SECCION D

SEGCCION-E

Este contrato se usara con los siguientes tipos de pedido:

Ventas de contado: El cliente paga el monto total de la
compra antes, o al momento de la entrega.

Ventas con Tarjeta de Crédito: Se aceptan todas las
Tarjetas de crédito.

Pedidos Financiados: Los pedidos se pueden financiar
desde 3 hasta 18 meses con una cuota inicial minima
del 10%.
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Esta es su informacién como Asesor Independiente Rena Ware. Escriba su
nombre, su codigo de Asesor y su codigo de Oficina. También escriba la
fecha en la que se suscribe el contrato.

DISTRIEUIDORES NE-OOOOOO
RENA WA“B”EV CONTRATO DE VENTA

1a. Calle Poniente y 45 Avenida Norte, San Salvador, El Salvador, CA. | (503) 2260-6064

Ol& / MES / AFID

Nombre Asesor autorizado Cédigo Asesor Cédigo oficina Fecha

SECCION B - Informacién del comprador

—

COMPRADOR

NOMBRE DEL COMPRADOR (SEGUN DUI)
DUI #: NIT: DIRECCION:
DISTRITO: MUNICIPIO: DEPTO:
TEL.FLIO: TEL. MOVIL: CORREQ ELECTRONICO:
LUGAR DE TRABAJO: CARGO: SUELDO MENSUAL: $
DIRECCION DE TRABAJO: TEL. EXT.:
\_OTROS INGRESOS: % DETALLE DE OTROS INGRESOS S

Escriba primero los nombres, luego los apellidos completos tal como
aparecen en el DUI, luego el nimero de DUl y NIT; y el correo electronico.

Escribaladireccion completadelcliente: distrito, municipioy departamento;
el lugar de trabajo, direccion y numero de teléfono.

Escriba el sueldo o ingresos mensuales, numero de teléfono fijo, nimero

de extension y area de trabajo del cliente. Indique si el cliente tiene otros
ingresos que pueda comprobar.
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SECCION C - Descripcién de mercaderia |
Tipo de pago

DESCRIPCION DE MERCADERIA PRECIO Y FORMA DE PAGO

Precio contado $

Prima Inicial $§

Prima al recibirmercaderia $__

Saldode contadoafinanciar $

Ne cuotas mensuales

e 5
ENVIAR POR ENTREGADOR si(O)ne(O)
PLAZOS DE ENTREGA COMENTARIOS DE ENTREGA
Zona Central 1-2 dias hébiles
Zona Paracentral 2-3 dias hébiles
Zona Occidental 2-3 dias héabiles
Zona Oriental 2-4 dias hébiles

- Por cada cuota completa o incompleta pagada con un retraso mayor de su fecha de pago establecida, pagaré la penalidad de USD$10.00 con VA indluido.
- La tasa de interés por el financiamiento es del 2.92% mensual.

Asegurese de incluir el detalle completo de cada articulo, la descripcion
y el precio de contado segun Lista de Precios o volante de Especiales
vigente(s).

En la casilla de la “prima inicial”, colocar la cantidad que el cliente
entregue al momento de firmar el contrato; en la siguiente casilla:
“prima al recibir mercaderia”, indicar la cantidad que el cliente
entregara cuando reciba la mercaderia, si este fuera el caso.

Si el saldo es a financiar, colocar en dicha casilla la cantidad que
resulta de restar el precio de contado, menos la prima inicial y/o menos
la prima al recibir la mercaderia. En la siguiente casilla, indicar para
cuantas cuotas lo desea y en la ultima casilla, colocar el valor de la
cuota que resulte del calculador de pago mensual (RW956).

Si la mercancia va a ser enviada POR ENTREGADOR, por favor indiquelo en
la casilla SI o NO. Indique la fecha en la cual el cliente desea recibir la
mercaderia, asegurandose que el plazo no sea mayor a 60 dias
contados a partir de la firma del contrato.

Por ningun motivo realice cambios, enmendaduras o tachaduras en
ésta seccion. De hacerlo, debera llenar otro contrato.

SECCION D - Firmas

MANIFIESTO CONOCER Y ACEPTO LAS CONDICIONES CONTRACTUALES IMPRESAS EN EL ANVERSOY REVERSO DE ESTE DOCUMENTO

FIRMA DEL COMPRADOR FIRMA DEL ASESOR AUTORIZADO
1 ADMINISTRACION RWEZ0 E5 162027.1224

Pida al cliente que firme como senal de que conoce y acepta las
condiciones contractuales indicadas. Verifigue que la firma coincida
con la del DUI del cliente.

No escriba sobre el espacio para la firma del cliente. Esto podria anular
el contrato.

El Asesor también debe firmar como responsable de lo ofrecido y en
senal de haber notificado al cliente las condiciones contractuales.
Entregue una copia del contrato al cliente.

L
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DISTRIBUIDORES RENA WARE, S.A. DEC.V. Pagaré sin Protesto

CONTRATO No. 000000 Por USD$ San Salvador, __del mes de del afio

(FECHA DE SUSCRIPCION)

PAGARE(MOS) en forma incondicional a la orden de DISTRIBUIDORES RENAWARE, S.A. DE C.V. la cantidad de

(CANTIDAD TOTAL EN LETRAS)
délares exactos en sus oficinas en San Salvador,el dia delmesde del afo y

en caso de que no fueren puntualmente cubiertos el capital a su vencimiento, Pagaré(mos) ademas, a partir de esta tltima fecha intereses moratorios del
cinco por ciento mensual. El tipo de interés quedara sujeto a aumento o disminucion de acuerdo alas fluctuaciones del mercado. Para los efectos legales
de esta obligacion mercantil fijo{amos) como domicilio especial la ciudad de San Salvador y en caso de accién judicial renunciolamos) al derecho de
apelar al decreto de embargo, sentencia de remate y de otra providencia apelable que se dictare en el juicio mercantil ejecutivo o sus incidencias siendo
a mi cargo(amos) cualquier gasto que DISTRIBUIDORES RENA WARE, S.A. DE C.V. hiciere en el cobro de este pagaré, inclusive los llamados personales y
aun cuando por regla general no hubiere condenacién en costa y faculto(amos) a DISTRIBUIDORES RENA WARE, S.A. DE CV. para que designe la persona
depositaria de los bienes que se embargue, a quien relevo(amos) de la obligacién de rendir fianza.

Nombre segiin DUI Firma segun DUI

Escriba la fecha de suscripcion del contrato, y la cantidad de cuotas
(en nameros), seguida del valor de las cuotas (en niUmero y letras).

Ejemplo: 12 Cuotas mensuales de $25.10.

Deje el renglon del parrafo siguiente en blanco.

o

Tanto el nombre completo de su cliente como su firma, deben coincidir con

lo que aparece en el DUI. Haga la verificacion con el documento de su
cliente.

Para procesar pagos en presencia la Oficina solicitara al cliente:

DUI
Tarjeta de crédito o débito
Firma en el voucher emitido por el POS.

Para procesar pagos por teléfono la Oficina solicitara al cliente:

Ndmero de DUI

Datos de la tarjeta de crédito o débito: nombre del titular, nimero (16
digitos) y fecha de vencimiento.

Firma en el voucher de pago al recibir el producto en domicilio.

1
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PAGOS CON TARJETA DE CREDITO O DEBITO

Los pagos con tarjeta de crédito o débito se realizan con asistencia de la
Oficina Administrativa en presencia o por teléfono.
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INVESTIGACION CREDITICIA

En todos los pedidos financiados, su cliente debe leer y firmar la
Autorizacion de Investigacion Crediticia, e incluir los datos del lugar y la
fecha donde se suscribe el contrato.

Yo, , con
Documento Unico de ldentidad autorizo a DISTRIBUIDORES
RENA WARE, S.A. DE C.V, para que comparta, investigue y verifique mi informacion,

para esta solicitud y/o para el analisis futuro, con entidades especializadas en la
prestacion de servicios de informacion y/o burés de créditos, incluyendo aquellas que
recolectan, registran, procesan, distribuyen datos referente al comportamiento
crediticio de las personas y ofrecen servicios de informacion de bases de datos.
Ademas, autorizo que se reporten mis datos a entidades dedicadas al tratamiento de
datos crediticios; y/o que mis datos pasen a formar parte del historial crediticio en las
bases de datos de empresas especializadas en servicios de informacion y/o burds de
crédito. Asimismo, autorizo para que DISTRIBUIDORES RENA WARE, S.A. DE C.V
pueda adicionar y/o actualizar, cualquier informacién crediticia proporcionada por mi o
no, incluyendo los de esta solicitud y cualquier otra informacion que
DISTRIBUIDORES RENA WARE, S.A. DE C.V requiera en un futuro, para los usos

que este estime conveniente, siempre de conformidad a la ley.

CALCULADORA MOVIL

Para calcular los montos del contrato de venta, use la Calculadora Movil
del Formulario de Venta desde su computadora, Smartphone o Tableta, si
dispone de una conexion a internet.

Ingrese al acceso web de Rena Ware, seleccione “Calculador de pagos”

-~

RENA WARE

1 Nombre de usuario

Clave

Olvidé mi contrasefia

Espaiiol

| .
~ CALCULADORA DE PAGOS )

Llene los campos en rojo

CALCULADORA
Cash Order
1) Precio de venta §
2) Manejo y flete s
3) Total (1+2) g
6) Depésito inicial 3
7) Pago contra entrega s
8) Total deposito inicial (6+7) g
9) Monto a pagar (5-8) (Balance Due)
10) Tasa porcentual anual %
1) Cargo financiero §
12) Cantidad financiada (5-8) (Total of Order)
13) Total de pagos g
14) Pago de venta diferido P
15) Programa de pago
Pago mensual §

T |1

RW620 ‘ INICIO




ACUERDO DEL ASESOR INDEPENDIENTE
(RW1)

Llene el Contrato de Comision Mercantil (RW1) cuando reclute a un nuevo
Asesor. Todos los campos de la seccion INFORMACION DEL ASESOR
INDEPENDIENTE (COMISIONISTA) deben ser debidamente diligenciados,
con letra clara, sin enmendaduras o tachaduras.

ACUERDO DE ASESOR INDEPENDIENTE
RENA WARE CONTRATO DE COMISION MERCANTIL

S.A DECY.

INFORMACION DEL ASESOR INDEPENDIENTE (COMISIONISTA)

Esta inscrito en IVA

sil| no[ ]

Nombre (segan DUI): M

DUE NIT:
Direccién: b

Por medio de mi firma reconozco lo siguiente:
He recibido una copia y acepto todos los términos y condiciones de las pdginas 1 y 2 del Acuerdo de Asesor Independiente de Rena Ware (RW1)

Firma del Nuevo Asesor Independiente (Comisionista): Fecha: / /

Nombre del Reclutador: Cédigo del Reclutador: Cédigo Oficina:

. /

TERMINOS Y CONDICIONES

El presente Contrato de Comisién Mercantiles celebrado entre ElAsesor Independiente (Comisionista) y Distribuidores RenaWare S.A. de C.V.{RenaWare), domiciliada

en, 1ra Calle Poniente y 45 Avenida Norte, San Salvador, El Salvador, C.A., nlimero de teléfono (503) 2260-6064, bajo los términos y condicienes que constan en las

clausulas siguientes:

PRIMERA: OBLIGACIONES DEL ASESOR INDEPENDIENTE (COMISIONISTA)

a) Realizartodos los esfuerzos necesarios para efectuar pedidos de los productos que Rena Ware distribuye, a los precios especificados en la Lista de Precios de Rena Ware que
se encuentren en vigor a dicha fecha y usando al efecto los formularios que RenaWare le proporcione.

b) Enviar prontamente a RenaWare los pedidos asignados para su atencién junto con la informacion requerida para pedidos, cuyos pagos estan permitidos a plazos y trasladar
esa informacion a los formularios que le proporcione Rena Ware.

) Acatard las Normas para hacer Negocios de Rena Ware y el Codigo de Ftica de la DSA. {Asociacién de Ventas Directas por sus siglas en inglés)

d) Cumplir con el cédigo de ética de Rena Ware que figura en el reverso de este documento, asl como con todo otro requisito que establezca Rena Ware y que haya sido
debidamente publicado.

&) No usar el nombre de Rena Ware en ninguna lista telefénica, anuncio, promocién o cualquier otra publicacién sin consentimiento previo y por escrito de Rena Ware.

f) Pagard puntualmente todo cargo de solicitud y cualquier otra suma exigible y pagadera a Rena Ware.

g) Asumir el pago de cualquier gasto en el que pueda incurrir en la ejecucién de este contrato.

h) No prestar servicios de comisién mercantil a ninguna persona natural o juridica si los productos que ésta distribuye o comercializa compiten con los de Rena Ware.

i) No celebrar ningun contrato o compromiso del que pueda parecer que Rena Ware asume algun tipo de responsabilidad a terceros salvo que ésta se lo autorice por escrito.

J) Enviard de inmediato a Rena Ware el pedido completado, la informacion de crédiﬁ el degZZSito del cliente.

SEGUNDA: OBLIGACIONES DE RENA WARE
a) Pagara una comisién por los productos ven los p os ent| ados po] fen] [Vare. Las comisiones se determinany pagan de
acuerdo con la lista de precios y comisione 4] fe . SI aWare Isa cualquier depésito o cualquier otra suma de

un cliente, usted devolverd de inmediato cualquier comision que se le haya pagado por ese pedido. Rena Ware puede descontar cualquier cantidad que usted le adeude de
cualquier comisién u otra suma que Rena Ware le adeude a usted.

b) Le facilitard estados de cuenta periédicos donde (o as ision| ®
TERCERA: VIGENCIAY TERMINACION
La vigencia de este contrato se inicia a partir de su ripddn pofs p: S, Lk 0 ye Ldand uno de Lk si htes supuestos:

a) Siuna de las partes comunica a la contraria, por estMo y con 30 dias de anticipacién, su intencion de dar por conMido el presente contrato.

b) Si Rena Ware comunica al Asesor Inde pendiente (Comisionista) por escrito la resolucién del contrato por causa justificada, entendiéndose por ella, de manera enunciativa,
cualguier incumplimiento por el Comisionista de las obligaciones detalladas en la cldusula primera de este contrato; no remision porel Asesor Independiente (Comisionista)
de ningtin pedido durante un perfodo de 20 dias consecutivos; falta de honradez del Asesor Independiente (Comisionista); acusacién al Asesor Inde pendiente (Comisionista)
por comision de delito, fraude, falsedad o por abuso o mal use de cualquier sustancia controlada. Esta resolucién operaré autométicamente.

) Incapacidad del Asesor Independiente (Comisionista) que no le permita llevar a cabo las obligaciones que le corresponden seguin este contrato. Esta resolucién operard
automaticamente.

CUARTA: REGLAS A OBSERVARSE EN LA RESOLUCION DEL CONTRATO

a) Rena Ware podra retener cualesquiera o todos los fondos pendientes de pago al Asesor Independiente (Comisionista) por un periodo de 90 dias, a efectos de permitir la
recopilacién de informacién y tramitar cualquier obligacién como resultado de cualquier transaccion pendiente.

b) El Asesor Independiente (Comisionista), devolvera a Rena Ware todos los formularios de ventas, formularios de crédito, listas de precios, muestras, material publicitario y
otros documentos y/o productos de Rena Ware que tenga en su poder o hajo su control.

) El Asesor Independiente (Comisionista) cooperard y tomara cualquier medida adicional que Rena Ware pueda solicitarle para llevar a cabo la resolucion ordenada del
presente contrato.

QUINTA: FACULTADES DEL ASESOR INDEPENDIENTE (COMISIONISTA}

a) Operar como un negocio independiente al ejecutar este contrato.

b) Contratar por su cuentay costo el uso de cualquier oficina, vehiculo, equipo, medio de comunicacién, servicio profesional o de apoyo secretarial y servicio publicitario; asf
como adquirir también por su cuenta y costo cualquier articulo que pueda necesitar para ejecutar este contrato.

) Elegir cualquier mecanismo ético de venta directa de los productos de RenaWare y establecer su propio horario de trabajo.

d) Se encargara de cubrir todos los impuestos y/o retenciones correspondientes a cualquier comision u otros fondos que se le paguen de conformidad con el Contrato de
Comisidén Mercantil.

&) El Asesor Independiente (Comisionista) asumird toda la carga tributaria que grava las rentas que perciba, tales como renta, IVA o cualguier otro impuesto. )

TERMINOS Y CONDICIONES

SEXTA: INEXISTENCIA DE LA RELACION LABORAL

El presente contrato es de indole estrictamente mercantil, no generando vinculo laboral alguno entre RenaWare y el Asesor Independiente (Comisionista); lo que se corrobora
a tenor de las caracteristicas del servicio contratado, detalladas especialmente en las cldusulas primera y quinta de este documento. Como consecuencia de la inexistencia
delvinculo laboral, queda claramente establecido que el Asesor Independiente (Comisionista) no tiene derecho a recibir compensacién por tiempo de servicios, pension de
jubilacién, seguro de vida, vacaciones, ni ningtn otro beneficio social.

SEPTIMA: RESTRICCIONES

Durante la vigencia de este contrato y por un perfodo adicional de 18 meses a la fecha de terminacién del mismo, el Asesor Independiente (Comisionista) se obliga a abstenerse

de lo siguiente:

a) Vender productos, efectuar pedidos, publicitar y/o prestar servicios de indole laboral o civil a cualquier competidor de Rena Ware. De comtin acuerdo se establece que
si de manera directa o indirecta el Asesor Independiente {Comisionista) incumpliera esta prohibicion, deberd pagar a Rena Ware, en calidad de penalidad la suma de
USS$ 10.000,00 por los dafios y perjuicios causados.

b) Selicitar, inducir o motivar de alguna manera a cualquier Asesor Independiente (Comisionista) o empleado de Rena Ware a que preste servicios o se emplee con cualquier
competidor de esta empresa.

OCTAVA: INDEMNIZACION

El Asesor Independiente (Comisionista) desde ya se obliga a indemnizar debidamente a Rena Ware, sus subsidiarias y/o respectivos funcionarios con vinculo laboral y/o civil
por cualquier reclamo, responsabilidad y/o gasto resultante de cualquier falsedad, mala conducta, infraccién de la ley o acto no autorizade cometido por él en el desempefio
de su cargo.

NOVENA: CONFIDENCIALIDAD

El Asesor Independiente (Comisionista) se obliga a no revelar ni poner a disposicion de ningtin competidor de Rena Ware o de tercera persona, ningin material o informacién
confidencial de Rena Ware, entre tales, la relacién de Asesores Independientes (Comisionistas), clientes o posibles clientes, la lista de preciosy comisiones, los planes de ventas,
promocionesy mercadeo, y cualquier otra informacién o material marcado o identificado de alguna manera como confidencial o de propiedad de Rena Ware. Tal documentacién
solo podrd ser utilizada por el Asesor Independiente (Comisionista) para el desempeno de su labor.

b) El Asesor Independiente (Comisionista) no podrd ceder sus derechos ni su posicién contractual a terceras personas, salvo autorizacién por escrito de RenaWare.
2. Realizar todaslas
el diente llamando ala hora que mas le convenga a este.
6. Ser sincero con los clientes en cuanto a precio, calidad, valor, rendimiento, cantidad, garantia y disponibilidad. No exagere ni dé precios u ofertas especiales que no existan, ofrezca un
materiales de redes sociales, presentaciones en PowerPoint, CD o DVD de video o audio existentes, ni cree otros sin la autorizacién previa de Rena Ware.
filtros de agua y otros productos Rena Ware no curan ni tratan cancer, diabetesu otras enfermedades y usted no debe hacer tales afirmaciones,

¢} La nulidad de cualquiera de las disposiciones de este contrato acarrea la nulidad sélo de Z¥llas que se encuentren vinculadas a ellas.
3. Identificarse com
producto gratis o afirme que el precio es"solo por hoy” cuando no sea asi.
10. Abstenerse de hacer afirmaciones sobre salud relativas al aluminio o Teflon® (o aotros tipos de utensilios de cocdina). Hacer afirmaciones falsas sobre otros utensilios de cocina esilegal.
12. Abstenerse de hacer afirmaciones sobre el potendial de ganancias de unnegocio Rena Ware que no estén contenidas en los materiales de la compafifa. Ninguin Asesor Independiente

DECIMA: DISPOSICIONES MISCELANEAS
a) Ensu material publicitario, RenaWare podrd usar nombre, imagen e incorporar inclusive informacion sobre las comisiones que el Asesor Independiente (Comisionista) percibe.
d) Este contrato constituye elacuerdo complet m a 0 rd Jscg §C td pridadef Eel pesorindependiente (Comisionista) y RenaWare.
Codigo de ética y normas para hacer negoci
Rena Ware posee una gran tradicion de honestida eq su ‘on d y Asesoreeerfio Asesor IndpendienfetCofmsionista) con un negocio Rena Ware propio, usted
esresponsable de continuar con esta tradicion y debe:
: . -,
1. Serhonesto en tod s p Lare yen IFel
id{ fsdeacf @ as vent] Hireq| fal
Ré) ] bjet§ Jdesd pn ur| e fi aqy fe / ps e. D¢ Jinombre e informacion
de contacto, al igu ela CiONreeBntaded de a Wil
4. Respetar la privacida;
5. Entregarinmediatamente el incentivo que se haya ofrecido a un cliente potencial por ser invitado o anfitrién de una demostracion de ventas,
7. Ofrecer una descripcién completa de cualquier garantia.
8. Terminar una demostracion o presentacion de inmediato cuando el diente lo pida.
9. Utilizar sololos materiales de ventas creados por Rena Ware. No se desvie de los mensajes aprobados por la compania ni modifique materiales de venta, materiales de entrenamiento,
Rena Ware se puede vender al compararse con otros tipes de utensilios de cocina gracias a su durabilidad, utilidad, garantia y demas beneficios descritos enlos materiales de la comparifa.
11. Decir al cliente que Rena Ware recomiendauna dieta saludable y promueve los beneficios del método para cocinar con un“minimo de agua’, €l cual usa menos grasasy aceites y ayuda
aconservar lasvitaminas y los mineralesde los alimentos. No debe afirmar quelosmédicos recomiendan cocinar con utensilios de aceroinoxidable quirirgico. Los utensilios de cocina,
{Comisionista) tiene ganandias especificas aseguradas.
13. Abstenerse de usar el nombre de Rena Ware en gufas telefénicas, {excepto para oficinas de Lideres) sitios web, anuncios, promociones, direcciones de correo electrénico u otras
publicaciones sin la autorizacion previa por escrito de Rena Ware.

Cuando llene un contrato:

14. Llenar todos|os espacios requeridos en blanco del contrato en presencia del cliente. Estd prohibido firmar por el diente aun cuando este le haya autorizado a hacerlo. Todo carbio
en el contrato se debe efectuar en presencia del cliente, quien debe colocar susinidiales. No realice cambios al pedido del cliente / contrato de venta a plazos después de que el
cliente lo haya firmado.

15. Entregar siempre al cliente una o varias copias del contrato inmediatamente después de que este lo firme. El contrato debe estar redactado en el mismo idioma en el que se hizo
la presentacion, y todaslas copias del mismo deben ser idénticas. Mantenga la estricta confidencialidad de la informacién suministrada por el cliente.

16. Encaso que el comprador desistiere del contrato celebrado, este deberd solicitarlo por escrito a Distribuidores Rena Ware, S.A. de CV., dentro delos dos dias siguientes ala entrega
de la mercaderfa para que la companfa le reintegre lo pagado, pudiendo retenerle en concepto de gastos administrativos una cantidad equivalente al interés legal en materia
mercantil sobre el valor del producto. El producto para su devolucion debe estar en las mismas condiciones que fue entregado al comprador, es decir nuevo y sin uso, dentro de
su respectivo empaque.

17. Entregar a la compania todos los fondos recibidos del cliente e indiguelo en ¢l contrato.

J
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Escriba el nombre completo del nuevo asesor, tal como registra en su DUI,
junto con sus datos de contacto, y marque Sl o NO la casilla que indica si
se encuentra inscrito en el IVA. Si es necesario, verifique la identidad de la
persona con su documento en mano. Todos los campos de esta seccion son
obligatorios.

DisTRIBUIDORES ACUERDOQO DE ASESOR INDEPENDIENTE
RENA WARE CONTRATO DE COMISION MERCANTIL
Esta inscrito en IVA
Nombre (segtin DUI): F M
sil ] No[]
DU NIT: Correo Electrénico:
Direccion: Teleféno:

Por medio de mi firma reconozco lo siguiente:
He recibido una copia y acepto todos los términos y condiciones de las paginas 1 y 2 del Acuerdo de Asesor Independiente de Rena Ware (RW1)

Firma del Nuevo Asesor Independiente (Comisionista): Fecha: / /

Nombre del Reclutador: Cédigo del Reclutador: Cédigo Oficina:

SECCION |l - Términos y condiciones

Pidale al nuevo Asesor que lea y firme si esta de acuerdo con los términos
y condiciones del Acuerdo de Asesor Independiente. El reclutador
también debera anotar su nombre, codigo de Reclutador y codigo de
Oficina. Entréguele una copia del contrato al nuevo Asesor, otra para la
Oficina Administrativa, y otra para el Lider o Reclutador.

TERMINOS Y CONDICIONES

El presente Contrato de Comision Mercantil es celebrado entre El Asesor Independiente (Comisionista)y Distribuidores RenaWareS.A. de C.V. (RenaWare), domiciliada

en, 1ra Calle Poniente y 45 Avenida Norte, San Salvador, El Salvador, C.A, nlimero de teléfono (503) 2260-6064, bajo los términos y condiciones que constan en las

clausulas siguientes:

PRIMERA: OBLIGACIONES DEL ASESOR INDEPENDIENTE (COMISIONISTA}

a) Realizartodos los esfuerzos necesarios para efectuar pedidos de los productos que Rena Ware distribuye, a los precios especificados en la Lista de Precios de Rena Ware que
se encuentren en vigor a dicha fecha y usando al efecto los formularios que Rena Ware le proporcione.

b) Enviar prontamente a RenaWare los pedidos asignados para su atencion junto con la informacion requerida para pedidos, cuyos pagos estan permitidos a plazos y trasladar
esa informacion a los formularios que le proporcione Rena Ware.

¢) Acatard las Normas para

d) Cumplir con el cédigo d
debidamente publicado.

e} No usar el nombre de Re

f) Pagard puntualmente tod

g) Asumir el pago de cualquier gasto en el que pueda incurrir en la ejecucion de este contrato.

h) No prestar servicios de comisién mercantil a ninguna persona natural o juridica si los productos que ésta distribuye o comercializa compiten con los de Rena Ware.

i) No celebrar ningtin contrato o compromiso del que pueda parecer que Rena Ware asume algun tipo de responsabilidad a terceros salvo que ésta se lo autorice por escrito.

j) Enviara de inmediato a Rena Ware el pedido completado, la informacion de crédito y el depésito del cliente.

SEGUNDA: OBLIGACIONES DE RENA WARE

a) Pagard una comisidn por los productos vendidos e indicados en los pedidos entregados por usted y aceptados por Rena Ware. Las comisiones se determinany pagan de

acuerdo con la lista de precios y comisiones en vigor para la fecha en que Rena Ware acepte el pedido. Si RenaWare reembolsa cualquier depésito o cualquier otra suma de
un cliente, usted devolverd de inmediato cualquier comisién que se le haya pagado por ese pedido. Rena Ware puede descontar cualquier cantidad que usted le adeude de

cualquier comisién u otra suma que Rena Ware le adeude a usted.

b) Le facilitara estados de cuenta periodicos donde se muestren las comisiones pagadas.
RW1 INICIO

a Rena Ware y que haya sido

escrito de RenaWare.,
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