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ACUERDO DEL ASESOR 
INDEPENDIENTE (RW1)

CONTRATO DE VENTA (RW620)

INSTRUCCIONES GENERALES



Este contrato se usará con los siguientes tipos de pedido:

Ventas de contado: El cliente paga el monto total de la 
compra antes, o al momento de la entrega.

Ventas con Tarjeta de Crédito: Se aceptan todas las 
Tarjetas de crédito.

Escriba claramente toda la información en letra de 
imprenta, presione fuertemente el bolígrafo cuando 
escriba para que todas las copias sean legibles. Use 
bolígrafo de tinta negra.

INSTRUCCIONES GENERALES

Complete todas las secciones del contrato. No se 
procesarán los contratos incompletos o llenados 
erróneamente.  Si esto ocurre, tendrá que comunicarse 
con el cliente y obtener un nuevo contrato, con nuevas 
fechas y firmado por el cliente.

No haga correcciones en el contrato original.

Pedidos Financiados: Los pedidos se pueden financiar 
desde 3 hasta 18 meses con una cuota inicial mínima 
del 10%.

CONTRATO DE VENTA (RW620)

SECCIÓN ASECCIÓN A

SECCIÓN BSECCIÓN B

SECCIÓN CSECCIÓN C

SECCIÓN DSECCIÓN D

SECCIÓN ESECCIÓN E
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Ésta es su información como Asesor Independiente Rena Ware. Escriba su 
nombre, su código de Asesor y su código de Oficina. También escriba la 
fecha en la que se suscribe el contrato.

SECCIÓN A - Información del vendedor

SECCIÓN B - Información del comprador

•  Escriba primero los nombres, luego los apellidos completos tal como 
      aparecen en el DUI, luego el número de DUI y NIT; y el correo electrónico. 
       
•  Escriba la dirección completa del cliente: distrito, municipio y departamento; 
    el lugar de trabajo, dirección y número de teléfono.

• Escriba el sueldo o ingresos mensuales, número de teléfono fijo, número      
   de extensión y área de trabajo del cliente. Indique si el cliente tiene otros 
    ingresos que pueda comprobar.
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SECCIÓN C - Descripción de mercadería /
Tipo de pago

•  Asegúrese de incluir el detalle completo de cada artículo, la descripción 
    y el precio de contado según Lista de Precios o volante de Especiales 
    vigente(s).

•  En la casilla de  la “prima inicial”, colocar la cantidad que el cliente 
    entregue al momento de firmar el contrato; en la siguiente casilla: 
     “prima al recibir mercadería”, indicar la cantidad que el cliente 
    entregará cuando reciba la mercadería, si este fuera el caso. 

•  Si el saldo es a financiar, colocar en dicha casilla la cantidad que 
   resulta de restar el precio de contado, menos la prima inicial y/o menos 
    la prima al recibir la mercadería. En la siguiente casilla, indicar para  
   cuántas cuotas lo desea y en la última casilla, colocar el valor de la 
    cuota que resulte del calculador de pago mensual (RW956). 

•  Si la mercancía va a ser enviada POR ENTREGADOR, por favor indíquelo en 
     la casilla SI o NO. Indique la fecha en la cual el cliente desea recibir la 
     mercadería, asegurándose que el plazo no sea mayor a 60 días 
    contados a partir de la firma del contrato.

• Por ningún motivo realice cambios, enmendaduras o tachaduras en  
    ésta sección. De hacerlo, deberá llenar otro contrato.

SECCIÓN D - Firmas

•  Pida al cliente que firme como señal de que conoce y acepta las 
     condiciones contractuales indicadas. Verifique que la firma coincida 
     con la del DUI del cliente. 

•  No escriba sobre el espacio para la firma del cliente. Esto podría anular 
     el contrato. 

•  El Asesor también debe firmar como responsable de lo ofrecido y en 
     señal de haber notificado al cliente las condiciones contractuales.  
     Entregue una copia del contrato al cliente.
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SECCIÓN E - Pagaré

•  Escriba la fecha de suscripción del contrato, y la cantidad de cuotas 
     (en números), seguida del valor de las cuotas (en número y letras).

     Ejemplo: 12 Cuotas mensuales de $25.10.

•  Deje el renglón del párrafo siguiente en blanco.

•  Tanto el nombre completo de su cliente como su firma, deben coincidir con 
     lo que aparece en el DUI. Haga la verificación con el documento de su 
     cliente. 

• DUI 
• Tarjeta de crédito o débito
• Firma en el voucher emitido por el POS. 

• Número de DUI
• Datos de la tarjeta de crédito o débito: nombre del titular, número (16  
    dígitos) y fecha de vencimiento.
• Firma en el voucher de pago al recibir el producto en domicilio.

PAGOS CON TARJETA DE CRÉDITO O DÉBITO

Para procesar pagos en presencia la Oficina solicitará al cliente:

Para procesar pagos por teléfono la Oficina solicitará al cliente:

Los pagos con tarjeta de crédito o débito se realizan con asistencia de la 
Oficina Administrativa en presencia o por teléfono.
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En todos los pedidos financiados, su cliente debe leer y firmar la 
Autorización de Investigación Crediticia, e incluir los datos del lugar y la 
fecha donde se suscribe el contrato. 

 
 
 

AUTORIZACIÓN PARA COMPARTIR INFORMACIÓN 
 
 
Yo, ___________________________________________________________, con 

Documento Único de Identidad ___________________autorizo a DISTRIBUIDORES 
RENA WARE, S.A. DE C.V, para que comparta, investigue y verifique mi información, 

para esta solicitud y/o para el análisis futuro, con entidades especializadas en la 

prestación de servicios de información y/o burós de créditos, incluyendo aquellas que 

recolectan, registran, procesan, distribuyen datos referente al comportamiento 

crediticio de las personas y ofrecen servicios de información de bases de datos. 

Además, autorizo que se reporten mis datos a entidades dedicadas al tratamiento de 

datos crediticios; y/o que mis datos pasen a formar parte del historial crediticio en las 

bases de datos de empresas especializadas en servicios de información y/o burós de 

crédito. Asimismo, autorizo para que DISTRIBUIDORES RENA WARE, S.A. DE C.V 

pueda adicionar y/o actualizar, cualquier información crediticia proporcionada por mí o 

no, incluyendo los de esta solicitud y cualquier otra información que 

DISTRIBUIDORES RENA WARE, S.A. DE C.V requiera en un futuro, para los usos 

que este estime conveniente, siempre de conformidad a la ley. 

 

 

 

Firma:     ____________________________________ 

 

INVESTIGACIÓN CREDITICIA

CALCULADORA MÓVIL

Para calcular los montos del contrato de venta, use la Calculadora Móvil 
del Formulario de Venta desde su computadora, Smartphone o Tableta, si 
dispone de una conexión a internet.

• Ingrese al acceso web de Rena Ware, seleccione “Calculador de pagos”

• Llene los campos en rojo
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Llene el Contrato de Comisión Mercantil (RW1) cuando reclute a un nuevo 
Asesor. Todos los campos de la sección INFORMACIÓN DEL ASESOR 
INDEPENDIENTE (COMISIONISTA) deben ser debidamente diligenciados, 
con letra clara, sin enmendaduras o tachaduras.

ACUERDO DEL ASESOR INDEPENDIENTE 
(RW1)

SECCIÓN IISECCIÓN II
(CONTINUACIÓN)(CONTINUACIÓN)

SECCIÓN ISECCIÓN I

SECCIÓN IISECCIÓN II
(PARTE 1)(PARTE 1)
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Escriba el nombre completo del nuevo asesor, tal como registra en su DUI, 
junto con sus datos de contacto, y marque SI o NO la casilla que indica si 
se encuentra inscrito en el IVA. Si es necesario, verifique la identidad de la 
persona con su documento en mano. Todos los campos de esta sección son 
obligatorios.

Pídale al nuevo Asesor que lea y firme si está de acuerdo con los términos 
y condiciones del Acuerdo de Asesor Independiente. El reclutador 
también deberá anotar su nombre, código de Reclutador y código de 
Oficina. Entréguele una copia del contrato al nuevo Asesor, otra para la 
Oficina Administrativa, y otra para el Líder o Reclutador.

SECCIÓN I - Información del Asesor 
Independiente

SECCIÓN II - Términos y condiciones

EJEMPLO
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